
Практическая работа  № 7 

«Расчёт себестоимости и цены продукции» 

 

Цель: Овладение методикой расчета цены продукта 
 

Оборудование, принадлежности, учебные материалы: информационный лист 1. 
 

Время выполнения: 2 часа 

 

Указания к работе: 
         Вам предстоит самостоятельно изучить тему по расчёту себестоимости и цены 
продукции. Прочитав предлагаемый материал, проанализируйте его и выполните 
практическое задание. 
  Задание выполняйте в строгой последовательности, ответы записывайте в рабочую 
тетрадь. 
 

Ход работы: 
1. В данной работе, прочитав предложенный материал вы должны дать ответ на 
контрольные вопросы: 
1. Что такое цена, ее сущность и какие  функции она выполняет 

2. Как классифицируют цены 

3. Что вы понимаете под рыночным механизмом ценообразования и как он  

     работает 

4.  Назовите виды торговых надбавок и наценок 

Цена – это денежное выражение стоимости; экономическая категория, 
позволяющая косвенно измерить величину затраченного на производство товара 
общественно необходимого рабочего времени. 
 В условиях товарных отношений цена выступает как связующее звено между 
производителем и потребителем, т.е. является механизмом обеспечения равновесия спроса 
и предложения, а следовательно цены и стоимости. Величина цены определяется под 
влиянием действия экономических законов, и в первую очередь закона стоимости. Цены 
используют при планировании, анализе и контроле макроэкономических пропорций, 
эффективности производства, сбалансированности экономических интересов 
производителей и потребителей продукции. Цена выступает одним из важных 
показателей, характеризующих состояние и динамику уровня жизни населения. 
Следовательно, в цене отражаются многообразные экономические и социальные процессы 
функционирования общества. 
 Различают учетную, стимулирующую и распределительную 
(перераспределительную) функции. 

 Учетная  функция отражает в цене общественно необходимые затраты труда 
на производство, обращение товаров и результаты хозяйствования. 

 Стимулирующая функция цены влияет на эффективность производства, 
внедрение новейших технологии и техники, ресурсосбережение, повышение качества 
продукции. 

 Распределительная функция цены учитывает в цене налог на добавленную 
стоимость и другие формы централизованного чистого дохода, поступающего в бюджеты 
различных уровней государственной структуры. Использование распределительной 
функции цены позволяет обществу решать социальные проблемы. 

Классификация цен: 
1   Классификация цен по степени регулируемости: 

 регулируемые цены испытывают на себе определенное воздействие 
государства 



 фиксированные  
2 Классификация цен по характеру обслуживаемого оборота 

 оптовые цены на продукцию промышленности 

 цены на строительную продукцию 

 закупочные цены 

 тарифы грузового и пассажирского транспорта 

 розничные цены 

 тарифы на платные услуги, оказываемые населению 

 цены, обслуживающие внешнеторговый оборот 

3 Классификация цен, связанных с торговлей 

 аукционная цена – цена товара, проданного на аукционе (она может быть 
многократно выше рыночной цены) 

 биржевая цена – цена, по которой осуществляется оптовая сделка по купле-

продаже товаров на бирже (зависит от спроса, объема сделки и т.д.) 
 договорная (контрактная) цена – цена, по которой осуществляется 

реализация товаров в соответствии с заключенным договором (может быть постоянной 
или индексироваться) 

4 Классификация цен, в зависимости от территории действия 

 цены единые по стране, или поясные 

 цены региональные (зональные, местные) (тарифы на транспорт, энергию и др.) 
    5   Классификация цен при осуществлении внешнеэкономической деятельности 

 СИФ – цены, включающие в себя  цену ФОБ и затраты на страховку и 
транспортировку грузов до границы страны-экспортера или импортера 

 ФОБ – при поставке товара продавец оплачивает расходы по 
транспортировке, страхованию, а также таможенные расходы до момента доставки товара 
на борт судна 

 цена франко – цена товара с учетом предусмотренного возмещения 
транспортных расходов 

     6   Классификация цен по экономическим признакам 

 конкурентные 

 олигополистические 

 монопольные 

 

 Затратный механизм ценообразования 

 Такой механизм ценообразования представляет собой, с одной стороны, связь 
между ценой и ценообразующими факторами и, с другой – способ формирования цены, 
технологию процесса ее зарождения и функционирования, изменения во времени. Такой 
механизм ценообразования называется затратным.  Его суть сводится  к тому, что 
величина цены товара становится в непосредственную зависимость от издержек 
производства и обращения, представляющих затраты, расходы в денежной форме на 
производство и реализацию единицы товара. 
 Конечно, затратный подход не обеспечивает полного решения проблемы 
ценообразования, т.к. заменяет задачу определения цены товара задачей определения цен 
факторов, затраченных на производство и продажу товара. Этим облегчается решение 
исходной задачи, т.к. цены факторов установить проще, чем цену товара, к тому же при 
определении цен факторов вновь можно применить тот же затратный подход, чем 
создается цепной способ образования цены товара. 
 Еще одна особенность, которую следует иметь ввиду, характеризуя затратный 
подход, состоит в необходимости установления издержек, на основании которых 
определяется цена. Чаще всего используются средние издержки в расчете на единицу 
товара из всего количества (партии) производимых и продаваемых товаров. Иногда могут 



быть применены и предельные издержки, под которыми принимается прирост общих 
издержек, обусловленный увеличением производства и продажи на одну единицу. 
Обычно предельные издержки ниже средних. Широко распространено определение 
издержек на основе калькуляции (особенно в общепите), т.е. бухгалтерского расчета 
затрат (расходов) по их отдельным элементам. 
 В целом в экономике большая часть затрат (производственных издержек) 
приходится на труд, поэтому основной составляющей цены любого продукта будут 
выступать издержки, связанные с оплатой труда. При рассмотрении которых 
рассматриваются два фактора – производительность труда и заработная плата.  
 Но кроме издержек на оплату труда любой предприниматель несет затраты, 
связанные с привлечением основного капитала (ОПФ, ОС, нематериальных активов), и, 
следовательно, цена должна включать и эти издержки, иначе предприниматель не сможет 
возместить их и понесет убытки.  
 

2. Используя формулы, решить предложенные задачи 

 

Чтобы возместить издержки на капитал, предприниматель устанавливает фиксированный 
коэффициент по отношению к издержкам на оплату труда и определяет издержки на 
капитал как  N*A*W. Таким образом, уравнение для цены P для предпринимателя будет 
выглядеть следующим образом: 
 

P= A * W * N, 

 

 где    P-  цена изделия, руб.; 
                    A - производительность труда, руб./час; 
                   W – заработная плата, руб.; 
                   N -  коэффициент затрат основного капитала. 
 Затратный механизм ценообразования строится с учетом того обстоятельства, что 
производитель и продавец товара должны, продавая товар по определенной цене, не 
только возмещать издержки, но и получать дополнительно доход в виде прибыли. 
Соответственно формула цены, определяемой на основе затратного подхода, имеет 
следующий вид: 

P=AC+R, 

 

где   AC -  средние издержки производства и обращения единицы  
                            товара; 
         R -    прибыль,  получаемая производителями (продавцами) за счет 

                            производства (продажи) единицы товара 

Задача № 1 

Определите оптовую  цену предприятия; прибыль предприятия в расчете на одно 
изделие. 

Исходные данные: 
- розничная цена изделия – 200 руб.; 
- налог на добавленную стоимость – 40 руб.; 
- наценка посреднической организации – 20 руб.; 
- торговая скидка – 15% к розничной цене; 
- полная себестоимость изделия 90 руб. 

Задача № 2 

Определите оптовую  цену предприятия; отпускную цену посредников, налог на 
добавленную стоимость, структуру розничной цены. 

Исходные данные: 
- полная себестоимость изделия 120 руб.; 



- норматив рентабельности 25% к себестоимости; 
- розничная цена изделия 160 руб.; 
- скидка посреднической организации – 10% к розничной цене; 
- торговая скидка – 20% к розничной цене; 

Задача № 3 

Определите оптовую  цену предприятия; прибыль предприятия в расчете на одно 
изделие. 

Исходные данные: 
- розничная цена изделия – 480 руб.; 
- налог на добавленную стоимость – 10%; 

- наценка посреднической организации – 20% к розничной цене; 
- торговая скидка – 5% к розничной цене; 
- полная себестоимость изделия 390 руб. 

Задача № 4 

Определите оптовую  цену предприятия; отпускную цену посредников, налог на 
добавленную стоимость, структуру розничной цены. 

Исходные данные: 
- полная себестоимость изделия 1200 руб.; 
- норматив рентабельности 25% к себестоимости; 
- розничная цена изделия 1600 руб.; 
- скидка посреднической организации – 15% к розничной цене; 
- торговая скидка – 5% к розничной цене; 

Задача № 5 

Определите оптовую  цену предприятия; отпускную цену посредников, налог на 
добавленную стоимость, структуру розничной цены. 

Исходные данные: 
- полная себестоимость изделия 8720 руб.; 
- норматив рентабельности 10,8% к себестоимости; 
- розничная цена изделия 12000 руб.; 
- скидка посреднической организации – 7% к розничной цене; 
- торговая скидка – 10% к розничной цене; 

 

Критерии оценки практического занятия 

Задание Баллы Примечание 

Задание 1 40 вопрос раскрыт  10 баллов 

нарушена смысловая цепочка или указ не весь материал 7 

баллов 

 

Задание 2 60 решение задачи верно 12 баллов 

ход решения задачи верен, но допущены арифметические 
ошибки 6 баллов 

Итого 100  

 

Процент результативности 

(правильных ответов) 
Качественная оценка индивидуальных образовательных достижений 

Балл (отметка) Вербальный аналог 

90 ÷ 100 5 отлично 

80 ÷ 89 4 хорошо 

70 ÷ 79 3 удовлетворительно 

Менее 70 2 не удовлетворительно 

 

Спасибо за работу! 

 


